L a nevera catalana del Columbia

La ingenieria catalana Cidein participa en varios proyectos de la industria aeroespacial. Disefiaron el sistema de apertura de la nevera del Columbia, pero sus
soluciones estan presentes también aqui abajo: en el cambio electrénico de un Jaguar, en los sistemas de Hewlett Packard o en los electrodomésticos Fagor.
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El textil ha sido siempre uno de los
sectores punteros en Catalunya. Ya
no es el vinico: la crisis hizo desapa-
recer un buen nimero de empresas,
pero ha permitido también diversifi-
car el tejido productivo, con presen-
cia en sectores como la alimenta-
cién, la construccion y, mds timida-
mente, en las telecomunicaciones,
entre otras actividades. Pese a esta
creciente diversificacion, sigue ha-
biendo rarezas: Cidein es una inge-
nieria especializada en el diseno de
circuitos impresos con presencia en
el dmbito aeroespacial, una activi-
dad tradicionalmente copada por
las compaiiias norteamericanas.

Con sede en Barcelona y mis de
10 afos en el mercado, Cidein es
una rara avis que se ha ganado el
respeto de la Agencia Espacial Fure-

La actividad espacial es
una forma de abrirse la

puerta a otros

mercados, segun Cidein

peaydela NASA, a través de sus
clientes: en una de las dltimas misio-
nes del Columbia, disend el sistema
de apertura de la nevera del trans-
bordador espacial. Y ha participado
también en la construccién de pie-
zas de los sistemas de lanzamiento v
en los paneles solares de varios
satélites, los circuitos del carro de
combate aleman Leopard -una de
las estrellas del Ejército en Espana- o
los simuladores de vuelo para los
aviones de combate F16 o F-18.

La actividad aeroespacial. sin em-
bargo, es sélo «una forma de obtener
prestigio y abrir las puertas de otros
mercados, como el militar o las tele
comunicacioness, explica Albert Ma-
teu, uno de los socios de la com-
paiiia. El objetivo de Cidein es ir in-
troduciéndose también en activida-
des con mayor volumen de negocio
y un alto potencial de crecimiento:
«El sector aeroespacial estd muy con-
dicionado por las inversiones estata-
les, mientras que las empresas que

slactronicos gue disenan los

Primera empresa espaiola premiada
en los Leadersship Awards

En 1986, los actuales

Cidein empezaron & trabajar en el
primer centro de disefio asistido
por ordenador, en una de las
grandes empresas del sector, El-
basa. Dos afos mas tarde, deci-
dieron instalarse por su cuenta,
debido a las posibilidades que se
vislumbraban en el sector. Asi na-
cio Cidein, que compite con la
propia Elbasa o Eurocir pese a te-
ner un tamano inferior.

Después de ir ganando cuota
de mercado, la empresa empieza
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el recor to del
do, con el i natu-
ral y también a través de galardo-

nes: Cidein ha participado con |

éxito en la edicién de este afo de
los premio Awards, en California.
Este certamen suele ser una ga-
leria destinada al lucimiento de las
empresas punteras del Sillycon
Valley, y dificilmente se abre a
no estadc id

Cidein present6 una placa de soft- |

ware electrénico destinada a los
instrumentos de control aéreo.

fabrican trenes o componentes para
el automovil tienen un gran recorri-
do y acaban generando un volumen
de negocio superiors, afirma Mateu.

Cidein es una de esas empresas
que no produce fisicamente nada:
disefia los circuitos impresos que
luego son imprescindibles para que
el cambio electronico de un coche
funciones correctamente. Aun asi,
ha ido elevando paulatinamente su
facturacién hasta los 100 millones
de pesetas, y cuenta con una planti-
lla formada por unos 15 ingenieros
e informaticos, dos de las titulacio-
nes mas buscados en el mercado de
trabajo.

Ha llevado a cabo incursiones en
mercacos Cercanos, como i"l'.‘\ﬂ[_"l'.l (4]

Portugal, aunque por el momento
no se plantea potenciar su presencia
en el exterior, pese a que las nuevas
tecnologias permiten que, por su ac-
tividad. pueda enviar sus disenos a
través de Internet. Mateu, sin embar-

Internet buede no ser
una solucion: «Para una
consuijc;ira es vital estar
junto asu cliente»

go, matiza las posibilidades reales
de negocio de la Red. «Para una con-
sultora es vital estar junto al cliente,
recoger sus sugerencias y desarrollar
conjuntamente una solucion indivi-




